· Aspect général
· Compréhension du contexte
· Planning
· Equipe
· Couverture des besoins (méthodes)
· Réflexions
· Prix
Réponse à appel d’offre 
Objectif : Se prononcer sur la faisabilité 
Camille : DG de chez Hermes, qui veut racheter Metalux (ancien partenaire que Hermes rachète), Hermes a doute sur Metalux sur le SI (200 personnes)
Metalux : 60 ans, familiale, 50% des ventes vont chez Hermes avant rachat
Pourquoi rachat ? Le savoir faire et soucis financier, pour en faire une branche de Hermes
A chaque MA d’Hermes, implémentation du SI d’HERMES
Questions : Metalux petite SI => SI de base ? SI Hermes ? Nouveau SI
Etats des lieux => Migration => Prix
Propal au 1er septembre, date actuelle : juin
Reçu de l’appel d’offre : Juin
Réponse : 1er Septembre
DSI : SI mis en place depuis 25 ans
· Auditer le système informatique

1) Introduction
a. Présentation de l’entreprise : ICOM (fait)
b. Références (fait)
c. Conclusion de la proposition commerciale
2) Contexte et objectif
a. Contexte (fait)
b. Objectif (fait)
3) Couverture des besoins
a. Méthodologie (fait)
b. Equipe et CV (fait)
c. Planning 
4) Pricing

EN JAUNE 04 DECEMBRE
EN VERT 11 DECEMBRE
EN ROUGE : 17Decembre






SEMAINE 1 :
a. Présentation de l’entreprise : ICOM 
b. Références 

c. Contexte 
d. Objectif 

SEMAINE 2 :
a. Méthodologie
b. Equipe et CV
c. Conclustion (semaine 3)
 

SI de Metalux obsolète (25 ans) / 
Au 1er septembre => Prise de décision de Hermes, donc il faut avoir marge pour pouvoir prendre décision
